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ネクストは、事業部門の方と並走するデジタル施策の専門
家として、事業拡大に必要となる知見を生かしたご提言と
ご支援をしております。０００００００００００００００
特に、個別企業さまの事業全体や注力商品の拡販に関わる
、お客様自身が気づいていない課題やほかの業界・会社事
例も交えた課題解決策を、デジタル施策だけにとどまらな
い「ご参考：事業拡大のご提案」と題して、メールご支援

しております。０００００００００００００００００００たとえば、「Webノウハウ」があれば、Web構築運用はで
きるでしょう。「マーケティングノウハウ」があれば、コ
ンテンツ企画制作はできるでしょう。０００００００００
一方、「事業拡大提案」は、「Webノウハウ」と「マーケ
ティングノウハウ」の両方の知見と経験が必要とされ、提
案視野が広い、専門的な事業拡大コンサル提案と言えま
す。００００００００００００００００００００００００
現状は、ご満足されておりますでしょうが、お打ち合わせ
では、こんな声をよくお聞きし、気づき提言をしておりま
す。００００００００００００００００００００００００

【事業計画について】よくお聞きする声
・来期目標を達成するためのあるべき姿を早く考えたい
・これから、来年度計画を考えるが、第3者の客観的な助
言を聞いてみたい０００００００００００００００

・はじめてのデジタルやWebの施策、何からどう進めれば
いいのか考えている０００００００００００００００

・自社の状況にあったWeb施策を探している？０００００
・現状施策の効果測定ができていない、改善したい０００
・来期の予算が厳しいので、費用対効果を検証したい００
・なんとなくすすめてはいるが、なんとなく結果が出てい
ない００００００００００００００００００００００

・事業や商品、販売ルートといった基本的常識を押さえた
デジタル施策提案が欲しい００００００００００００

・外部パートナーからの提案が少ない０００００００００
・リーズブルな料金で、”まるごと”まかせられるパートナ
ーが欲しい０００００００００００００００００００

・社内スタッフが少ないので、新しい施策に手を付けられ
ない００００００００００００００００００００００

・社内稟議は大変、サポートしてくれると助かる００００

【事業計画について】気づき提言の一例
・事業モデルのライフサイクル上の課題改善の方法０００
・新事業の立ち上げ時の考え方００００００００００００
・現事業の問題点と課題の指摘（気づき提案）０００００
・事業拡大の参考となるベンチマーク企業との企業力比較
【集客～見込み客づくりについて】よくお聞きする声

・コーポレートサイトへ集客したい００００００００００
・社内で眠る顧客リストを有効活用して売りに結び付けた
い０００００００００００００００００００００００

・立ち上げた、デジタル施策プロジェクトが進捗していな
い０００００００００００００００００００００００

・潜在ユーザーを獲得したい０００００００００００００
・集客やサイト内見込み客育成ができていない０００００
・企業目線でなくお客さま視点のコンテンツを考えている
・キラーコンテンツである事例作成が滞っている００００

【集客～見込み客づくりについて】気づき提言の一例
・企業ではなく、ターゲット目線に沿った提言０００００
・ブランディングやコピー力の必要性と見直し０００００
・商品コンセプトとキャッチフレーズの改善００００００
・現状サイトの流入分析（検索数・KWと事業・商品との
親和性、課題抽出）０００００００００００００００

・Webやメルマガのコンテンツ見直しと開発００００００
・エンドユーザーの発見や見直し０００００００００００
・既存商品をリニューアル、売れる商品モデル（仕組み）
を考える００００００００００００００００００００

・デジタルとリアルなど全体施策の考え方提言０００００
・ネクストや他社の類似企画事例０００００００００００

【営業と流通の強化について】よくお聞きする声
・商品や販売支援などのサイトや事例ページを見直したい
・営業商談の機会が少ない、営業強化したい００００００
・営業研修する機会が少ない０００００００００００００
・展示会後の営業フォローが充分ではない０００００００
・ほぼ休眠状態のメルマガやWebのコンテンツがない００
・販売ルートの提案力が落ちているので対策が必要だ００
・ユーザーから指名されるモデルを考えたい００００００

【営業と流通の強化について】気づき提言の一例
・流通販売ターゲットの絞り込みや見直し０００００００
・販売店やユーザーの心理・メリットから考えた、興味関
心を得る考え方と方法００００００００００００００

企業を知り、事業を知り、マーケティングを知ることで、
「事業拡大のご提案」をしております。０００００００００

取り急ぎよろしくお願いいたします。
「メルマガ・MAと集客サイト（オウンドメディア）」

ノウハウ配信中

★【更新中】最近の「メルマガ」一覧はこちらから
★「ネクスト早わかり」はこちら
★ネクストのホームページはこちら
今まで弊社とお名刺交換やメールをいただいた 

皆さまに本メルマガをお送りしております。

ご都合により、ご購読不要な場合は下記より
配信解除をお願いいたします。
配信を中止いたします。

配信解除
株式会社日本マーケティングネクスト

本田　真

makoto.honda@nexst.jp
TEL：03-3582-4555

https://willap.jp/t?r=AAAMob3YGw7vfWLUIf24ZmlxpguR6BC79NR6_g
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